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NEWS

Technik, Vertrieb und Ausland kombinieren
Auslandserfahrung ist das A und O

06.07.2017 | Der Studiengang “International Sales Management and Technology” bil
det Vertriebsingenieure aus, die internationale Kunden betreuen. Sie stellen die Wei
chen f rden Gesch ftsverlauf des Unternehmens. In den Zielm rkten kontaktieren sie
Kunden und begeistern sie f rihre L sungen.

Vertriebsingenieure diskutieren die Eigenschaften der technischen Produkte mit den
Kunden und legen sie gemeinsam fest. ,Hier fliel3t ihre fundierte Produkt-, Markt- und
Preiskenntnis ein, so dass eine f r beide Seiten vorteilhafte L sung gefunden wird.
Vertriebsingenieure erschliellen neue M rkte, finden neue Kunden und initiieren die
Entwicklung von neuen Produkten, um die positive Entwicklung der Firma zu garantie
ren”, erkl rt Prof. Dr. Jobst G rne und erg nzt: ,Vertriebsingenieure tragen eine hohe
Verantwortung f r ihre Firma und agieren weltweit. Durch eine zweite Fremdsprache
sowie durch ein Pflichtsemester im Ausland erwerben die Studierenden umfangreiche
interkulturelle Kompetenzen.”

Sinem llhan studiert_International Sales Management and Technology und war im 5.
Semester in England: "W hrend meines Praxissemesters lebte ich f r sechs Monate
im S den Londons”, erz hlt sie. ,"Hello, are you all right?” So ziemlich jeden Morgen
wurde ich mit diesem Satz bei der Arbeit im sch nen GrofSbritannien begr [3t.” Sinem
llnan ist dankbar, dass sie die Chance bekommen hat, wertvolle Erfahrungen zu sam
meln. ,Am meisten gepr gt hat mich die Erfahrung, dass man sich in einer so kurzen
Zeit pers nlich enorm weiterentwickeln kann. Man w chst, gewollt oder ungewollt,

ber sich hinaus und lernt hautnah, was Selbstst ndigkeit bedeutet.” Ebenso erweite
re sich der eigene Horizont ganz automatisch aufgrund der kulturellen Unterschiede
und man beginne die Welt teilweise mit neuen Augen zu sehen: ,Ich werde mich mit
Sicherheit mein ganzes Leben an die sch nen Momente aus dieser Zeit zur ckerin
nern.”

Studierende k nnen auch eines oder mehrere Studiensemester im Ausland absolvie
ren. Die Bachelorarbeit kann ebenso dort geschrieben werden. ,Das macht Spald und
die Studierenden sind fit f r das internationale Parkett”, erkl rtlobst G _rne. Im Studi

Seite:1/2

Stand: 24.01.2026



Hochschule Aalen

um erwerben die jungen Leute breite betriebswirtschaftliche und technische
Kompetenzen. Die wesentlichen Vorlesungen werden durch eigenst ndiges Lernen in

bungen und Laboren erg nzt. ,Beispielsweise lernen sie Verhandlungsf hrung im
Sales Lab und wichtige technische Grundkenntnisse im technischen Labor, sie kon
struieren Baugruppen und gr nden in ihrer Studiengruppe ein virtuelles Start Up. In
viele Vorlesungen sind Pr sentationen eingebaut, so dass sich alle bald zum Pr senta
tionsprofi entwickeln”, schildert G_rne stolz.

Zahlreiche Fallstudien, Projektarbeiten und Pr sentationen im Rahmen des Studiums
f rdern kommunikative F higkeiten, Eigeninitiative, Durchsetzungsverm gen und
Teamf higkeit. Engagierte Studierende haben die M glichkeit, im Rahmen von Veran
staltungen Erfahrungen in Organisation, Kommunikation, Marketing und Vertrieb zu
sammeln. ,Die Vertriebsingenieure der Hochschule Aalen besitzen ein breites Spek
trum an Einsatzm glichkeiten und sind hervorragend f r den Vertrieb vorbereitet”, so
G rne. ,Wer sein Studium aktiv angeht und den geforderten Auslandsaufenthalt ge
schickt gestaltet, wird von der Industrie bevorzugt eingestellt. Ob als Produktmanager
eines Automobilherstellers, Vertriebsleiter f r Anlagentechnik in verschiedenen L n
dern der Welt oder als Marketingmanager eines Maschinenherstellers - im Vertrieb
werden immer gut ausgebildete und motivierte Mitarbeiter gesucht. Diesen verant
wortungsvollen und unerl sslichen Aufgaben im Unternehmen entsprechend werden
unsere Absolventen berdurchschnittlich entlohnt.”

Der Abschluss als ,Bachelor of Engineering (B.Eng.)" ist weltweit anerkannt. G rne:
,Damit sind die Absolventen pr destiniert f r einen Berufseinstieg in Unternehmen
mit technisch anspruchsvollen Produkten f rinternational aktive Kunden.”

Weiter Informationen zur Bewerbung finden Sie hier.

Bewerbungsschluss f r das Sommersemester: 15. Juli

Bewerbungsschluss f r das Wintersemester: 15. Januar
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